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Detalle de

Ribeira Sacra preve facturar 20
millones con la ultima cosecha

El repunte en las ventas iniciado el pasado afio y una vendimia favorable
animan a las bodegas a devolver la produccién a niveles previos a la crisis

LUIS DIAZ MONFORTE

mmmmmm Focos mediéticos y
premios apuntan casi siempre
en otras direcciones. Pero los
datos de las grandes bodegas
suelen ser muy ftiles para to-
mar el puso a la salud del sec-
tor viticola. Y Ribeira Sacra pa-
rece estar en plena forma. Rec-
toral de Amandi volvi6 a com-
prar uva de forma generalizada

1a pasada vendimia. No es un
detalle menor. La firma de Bo-
degas Gallegas —antes Bode-
gas Arnoya— adquiere un ter-
cio de Ia produccién controlada
por el consejo regulador. En la
tltima cosecha, fueron en total
6.166.000 kilos de uva.

Ribeira Sacra cumple ahora
veinticinco afios desde el ini-
cio de su andadura, en un pri-

mer momento con el indicativo
provisional de Vifios da Terra.
Desde entonces, solo la vendi-
mia del 2011 —se recogieron casi
siete millones de kilos— superd
en volumen a la pasada campa-
fia. Entre ambas, media un pe-
riodo de crisis que las bodegas
de esta denominacién de ori-
gen quieren dar por superado.

De la cosecha del 2015 se co-

mercializardn en torno a cinco
millones de botellas, lo que su-
pondré un volumen de negocio
en ventas no inferior a los vein-
te millones de euros. No parece
que vayan a existir problemas
para alcanzar esa cifra. Solo dos
meses después de que las uvas
entrasen en los depésitos, cin-
co bodegas habian comenzado
a vender vino nuevo.

Produccion

La economia
también influye
en los viiiedos

En el volumen de la vendi-
mia influye 16gicamente si
el tiempo acompafia o no du-
rante el ciclo vegetativo del
fruto. Pero hay otros factores
que resultan tanto o mas de-
terminantes en las cifras que
salen ala luz. Los tratamien-
tos fitosanitarios permiten
hoy salvar un porcentaje al-
to de la cosecha por muy mal
que pinte la meteorologia. La
demanda de las bodegas ya
es otra historia. Mas que la
lluvia o el frio, depende de la
respuesta del mercado.

«Sempre se pode coller
méis, porque hai mais uva 4
venta. As adegas mercan en
funcién do que necesitan. £
a lei da oferta e a demanda,
non hai outra historiay, di-
ce José Manuel Rodriguez,
presidente del consejo re-
gulador.

La demanda tira en es-
tos momentos de la produc-
cién en el caso de Ribeira Sa-
cra. No solo en Rectoral de
Amandi. Abadia da Cova, Val
de Quiroga, Santa Maria de
Nogueira, Ponte da Boga, Re-
gina Viarum o Via Romana
embotellaron mis vino es-
ta tltima campafia. Incluso
bodegas de carécter familiar,
como Guimaro, han dado un
importante salto cuantitativo
para poder atender a las exi-
gencias del mercado.

«Hai mercados emerxen-
tes que est4n funcionando,
con independencia das di-
mensions das adegas. Pen-
so que nesa diversidade es-
t4 unha das nosas fortalezasy,
apunta Rodriguez.
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